
Fi r men� mi t� Bei tr ägen� . . . . .

. . . . . � wer den� ver netzt� . . . . .

. . . . . � r eal i si er en� Lösung� ( Pr odukt e, � Di enst e, � Recht e).

Pr ozess� ei ner� vi rt uel l en� Fi r ma� ( oder� ei nes� u nt er neh mensüber gr ei fenden� Pr oj ekt es)

1 . � Markt bedarf� i denti fi zi ert

2. � Pot enti el l er� Kunde� kont akti ert

3. � Bedarf� des� Kunden� defi ni ert

4. � Mi t wi r kende� besti mmt

5. � Pr ozess� zur� Pl anung� und
Real i si er ung� et abl i ert

6. � Lösung� r eal i si ert

7. � Zur ück� i n� Ausgangsl age
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