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MitdemB'E−Netzwerk:

Zöllereduzieren
Hürdeneliminieren
Geschäfteoptimieren

BusinessEngineeringSysteme
LösungenfürkomplexeProblemstellungen

DieGrundelementeausdemB'E−Netzwerk(B'E−System02)

NetzvorderEntflechtung NetznachderEntflechtung

B'EsondereDenkanstösseNo. 4

Netzwerk

Peter Bretscher, I ngeni eurbürofür Wirtschaftsentwi ckl ung,

Al pstei nstrasse 4, CH 9034 Eggersri et, Tel & Fax071/8771411

Die B'E−Systeme und−Modelle basieren aufLösungen von Problemstellungen, welche sich mit der
klassischenWirtschaftslehrenichtbewältigenlassen.DieseErkenntnissewurdenundwerdenweiterent-
wickeltund indasB'E-Gesamtwerk integriert. Sowohl fürdasGesamtwerkals auch fürdie einzelnen
Elemente und die damit verbundene Anwendung sind alle Rechte vorbehalten. Das Copyright ist
registriert (NummerTXu512 154). Esdarfnurvon lizenziertenPersonenverwendetwerden.
Zuwiderhandlungenwerden zivil- und strafrechtlich verfolgt. Auch das Erstellen vonWerken zweiter
HandbedarfdervorgängigenschriftlichenGenehmigung.

BusinessEngineeringPartner
DielizenziertenPartnerfürdie

UnterstützunginderEinführungund
Anwendunginnovativer
Wirtschaftspraktiken.

BusinessEngineeringSysteme
GrundlagenfürinnovativeLösungen
imOptimierenundRealisierenvon
nationalenundinternationalen
UnternehmenundBeziehungen.

VerlangenSieweitereInformationen.

1. Ebene: Systeme 2. Ebene: Geschäftsarten 3. Ebene: Primärressourcen



1. Problem:
Zölle inderWertschöpfungskette

2. Lösung:
KomplementäreWerteerkennen, schöpfen, verkaufen

BeidiesenWertenhandeltessichbevorzugtumLeistungen, die in
derWertschöpfungskette(intern)bereits schonerbrachtwerden, das
EntgeltdafürjedochmitdemProduktpreishereingeholtwird.

UmZölle (undSteuern)zu
reduzieren,werdensolche
Leistungenseparatin
Rechnunggestellt. Bei
geeigneterKombination
kannderProduktpreis
reduziertundeinaus
Zollgründendiskriminiertes
AngebotaufdemMarkt
wiederkonkurrenzfähig
werden.

AusklassischerWertschöpfungskettewird. . . . . . . . . . optimiertesWertschöpfungsnetz
Beispiel:
ZweiLizenzenund
"Lizenzverwalter" (neu).

Eskönntenaberauch
Ausbildung,Beratung,
Entwicklung,Garantie-
leistung. . . . . sein.

JenachZoll− (und
Steuer−)Vorschriften
sindbeliebigeKombi-
nationendenkbar.

Zölle (undSteuern)basierenaufdem
fakturiertenBetragsowiederArtund
HerkunftderGüter.
Wennz.B. LizenzenoderAusbildung
einengeringerenZollsatzaufweisen,
könnenSiediese indasAngebotauf-
nehmenundmitdemNetzdieGüter-
undGeldströmeoptimieren.
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